KOMPETENCEPARTNER

NA
Erhvervsskole & Gymnasier MMIDTVEST

I-I HERNINGSHOLM - en del cf.

Salg og markedsforing inden for madproduktion

Kort fortalt

Du kan med baggrund i ledelseserfaringer udarbejde en strategi til markedsfgring af kekkenets
madproduktion og ud fra kendskab til malgrupper og segmentering af markedet. Endvidere
kan du fra et grundleeggende kendskab til markedsfgringsloven anvende veerktgjer til
markedsfgring og salg af kekkenets madproduktion.

Fag: Salg og markedsforing inden for madproduktion

Fagnummer: Varighed

48796 3 dage

AMU-pris: Uden for malgruppe:
DKK 624,00 DKK 2.299,90

Malgruppe: Ledere og teamledere, som arbejder med professionel forplejning pa offentlige og
private kgkkener, og som ledelseserfaringer har et godt kendskab til kakkenets forskellige
brugergrupper.

Beskrivelse: Du kan:

Udarbejde strategi til markedsfgring inden for madproduktion pa basis af kendskab til
malgrupper og segmentering af virksomhedens totale marked.

Planleegge markedsfagringsaktiviteter med baggrund i et grundleeggende kendskab til
markedsfgringsloven.

Anvende veerktgjer til markedsfgring med henblik p4 at fremme salg af kakkenets
madproduktion.

Redeggre for fordele og ulemper ved brug af forskellige markedsfagringsmetoder relateret til
madproduktion.
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