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Branding og optimeret salg

Korft fortalt

Efter kurset behersker du metoder til branding og salgsoptimering af eksterne og egne
produkter. Du vil have et dybdegaende kendskab til viksomhedens sortiment.

Hold

Der er pt. ingen hold udbudt til dette kursus. Brug evt. kursusagenten for at blive adviseret om
nye hold.;

Fag: Branding og optimeret salg

Fagnummer: Varighed

48368 2 dage

AMU-pris: Uden for malgruppe:
DKK 416,00 DKK 1.329,90

Malgruppe: Kurset retter sig mod fagleerte og ufagleerte medarbejdere inden for detailhandel,
der arbejder med kundebetjening, personligt salg, kampagneplanlaegning, vareeksponering,
sortiment og veerktgijer til salgsfremmende aktiviteter i butikken, herunder branding,
storytelling, varedeklarationer/meerkning samt principper for valg af leverandgrer.

Beskrivelse: Deltageren behersker metoder og aktiviteter, der kan brande og optimere salget
af virksomhedens og eksterne maerker igennem oplevelser og storytelling om produktets
rationelle egenskaber som kvalitet, design, nyttevaerdi, holdbarhed, indhold og udbytte for
kunden.

Deltageren behersker maerkningsordninger og varedeklarationer i forhold til geeldende
lovgivning i lgsning af aktuelle problemstillinger i salget i egen branche.

Deltageren kan anvende operative metoder, til at kortleegge kundernes behov, og optimere det
personlige salg.

Deltageren behersker metoder til Igbende at tilegne sig faglig viden og metoder til
produktlancering, og personlige redskaber til kampagneplanlaegning i egen branche og
forretning.

I-I HERNINGSHOLM -en del of.

W K0P ETENCEPARTN
Erhvervsskole & Gymnasier MMlDTVEST

Kursuspris
AMU:
DKK 416,00

Uden for malgruppe:
DKK 1.329,90

Tilmelding




