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Butiksdrift - Optimering

Kort fortalt
Efter kurset kan du benytte veerktgjer til at identificere og optimere salg og indtjening. Du kan
anvende handlingsparametre som gger butikkens omsaetning og indtjening.

Hold

Der er pt. ingen hold udbudt til dette kursus. Brug evt. kursusagenten for at blive adviseret om
nye hold.;

Faqg: Butiksdrift - Optimering

Fagnummer: Varighed

48338 3 dage

AMU-pris: Uden for malgruppe:
DKK 624,00 DKK 1.869.85

Malgruppe: Kurset retter sig mod fagleerte og ufagleerte medarbejdere, der har nogen erfaring
med varesalg og har adgang til butikkens salgsdata.

Beskrivelse: Deltageren kan

anvende handlingsparametre til optimering af salg og indtjening i butikken

identificere udviklingsomrader og opstille realistiske malssetninger samt lgsningsforslag, fx
inden for omrader som kampagnevarer, private label, mersalgsindsats, salg pr. kunde og salg
pr. m2

anvende analyse af kundestrgm, for herigennem at kunne optimere butikkens
arealanvendelse, for at sikre omsaetning og indtjening i butikken
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